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01 / PLATAFORMA DIGITAL

Laudo descritivo técnico-comercial

CBT Agua Inteligente
Plataforma de planejamento, viabilidade e expansao de distribuidoras de agua mineral.

Objeto Finalidade

Inventério funcional e Apresentacdo a empresas, parceiros e investidores
posicionamento comercial

Modalidade de oferta Licenga de uso com a marca do cliente e implantacao assistida

Base analisada Projeto CBT Agua Inteligente desenvolvido nesta conversa e cédigo
disponivel em 29/10/2026

Sintese da analise

A solucdo reune recursos para estudar uma regiao, organizar prospeccao e simular investimento,
custos, margem e logistica. O principal valor comercial estd em integrar o planejamento da
distribuidora em uma jornada Unica, com premissas editdveis e materiais de apoio.

O conjunto atual constitui uma base funcional para demonstracao e implantagcao comercial
delimitada. Recursos de gestao corporativa, persisténcia compartilhada e integracdes empresariais
exigem desenvolvimento e homologacao adicionais.

Posicionamento sugerido

Profissional: R$ 49.900 de implantacdo + R$ 1.490/més.
Premium Enterprise: R$ 250.000 de implantacdo + R$ 5.900/més, para o escopo ampliado definido
neste documento.

Valores sao propostas comerciais sugeridas, nao laudo de valor de mercado, avaliacdo patrimonial ou garantia de

venda. Documento descritivo preparado para a CBT Group; nao constitui certificacdo independente, pericia ou
parecer assinado por responsavel técnico habilitado.
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02 / ESCOPO DA ANALISE
Objeto, método e evidéncias

Ambientes e materiais considerados

CBT Agua Inteligente - ambiente publicado
A consulta de publicacao confirmou situacao ativa e acesso publico em 29/10/2026.

Portal Business - pagina informada pelo usuario
A pagina nao pbde ser carregada pela consulta disponivel. Este relatério nao atesta equivaléncia
entre esse portal e o projeto CBT Agua Inteligente.

Foram considerados o cédigo dos médulos de interface e consultas, o modelo de célculo e os testes
funcionais realizados durante o desenvolvimento. Catalogo, apresentacao, e-book e comparativo
de dguas compdem materiais produzidos separadamente.

Classificacao Significado neste documento

Desenvolvido O recurso esta presente no cédigo da base analisada. Isso ndo prova sua execucao
integral em todos os ambientes.

Verificado em cenario local Houve teste de comportamento ou resultado especifico durante o
desenvolvimento. Nao equivale a auditoria completa de producao.

Validagao pendente Integracao, publicagao ou comportamento precisa ser confirmado no ambiente
final do cliente.

Proposto Funcionalidade ou servico a contratar e implementar. Nao esta sendo declarado
como entregue.

Limites relevantes

Ndo foram realizados teste de invasao, auditoria de privacidade, ensaio de carga, andlise de
disponibilidade, avaliacao contabil, pericia econé6mica ou certificacdao de conformidade. A busca
completa por CEP e estabelecimentos depende de servicos externos e nao foi homologada de
ponta a ponta.

Os resultados financeiros usam precos, volumes, tributos e despesas inseridos pelo usuario. A ferramenta nado
comprova demanda, autorizacao de distribuicao, preco de compra na fonte ou rentabilidade futura.
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03 / INVENTARIO DA BASE ATUAL

Funcionalidades profissionais

Moédulo Funcionalidade e aplicacao Situacao

Localizagao Consulta de CEP, cidade e coordenadas; confirmacao do Desenvolvido; integracao
centro e raio de pesquisa. final pendente.

Pesquisa de Consulta a cadastros publicos de concorrentes e potenciais Desenvolvido; execucao

mercado compradores, com segmento, distancia e referéncia. integral pendente.

Populacao Consulta de populagao municipal do Censo 2022. Nao estima Desenvolvido; confirmar no
populacao do raio. ambiente final.

Potencial Estimativas de adocao residencial e empresarial com taxas Desenvolvido; demanda é

comercial editaveis. hipdtese.

Prospeccao local

Precos e margem

Viabilidade

Investimento

Listagem, filtros, status de contato e exportacao CSV dos
resultados.

Registro manual de cotacdes, referéncia publica externa e
teto de compra para meta de contribuicao.

Receita, contribuicao, despesas fixas, resultado operacional e
ponto de equilibrio do mix.

Orcamentos piloto e estruturado, investimento por item e
comparacao com capital disponivel.

Beneficio para a empresa contratante

Desenvolvido; dados no
navegador.

Desenvolvido; fonte/preco
regional nao garantidos.

Desenvolvido; calculos-base
verificados.

Desenvolvido; valores sao
modelos.

Padroniza a conversa com candidatos a distribuidores e reduz a dispersao de informacoes entre
planilhas, mensagens e materiais. A decisdao continua dependendo de cotacdes, pesquisa de
campo e capacidade de atendimento.

O cadastro publico de um estabelecimento ndo representa interesse comercial confirmado. A amostra consultada ndo
é um censo de empresas nem uma carteira de clientes contratados.
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04 / RECURSOS DE DIFERENCIACAO

Logistica, custos e materiais

Moédulo

Recursos desenvolvidos

Situacao e limite

Abastecimento

Custo por galao

Capacidade de
carga

Retorno em 90
dias

Estrutura e
operagcao

Captacao e
vasilhames

Guia e relatorios

Origem Serra Negra, destino informado, ida e volta,
combustivel, peddgios, motorista, desgaste, carga/descarga
e cotagao de transportadora.

Rateio do frete em carga de 20 L, calculo de custo posto e
aplicacao ao modelo de viabilidade.

Peso por unidade, carga util, unidades por viagem e viagens
mensais.

Volumes de implantagdo para trés meses e resultado
acumulado em relacao ao investimento.

Area, aluguel, 4gua, energia, contador, equipe, entrega
prépria/terceirizada e comparagao de taxas iFood.

imés, banner, funil de compradores, cascos novos/usados e
estoque inicial de refis.

Guia pesquisavel, checklist, impressao, exportacao JSON e
acesso aos materiais produzidos.

Desenvolvido;
quilometragem rodoviaria
inserida ap6s conferéncia no
mapa.

Verificado: exemplo de 150
km de ida gera R$ 4,60 por
refil nas premissas testadas.

Verificado: bloqueio de
aplicacdo em cenario de
carga acima da capacidade
inserida.

Desenvolvido; projecao
operacional, sem garantia de
retorno ou fluxo de caixa
livre.

Desenvolvido; contratos,
tarifas e modal dependem
de cotacao e confirmacao.

Desenvolvido; conversoes e
precos iniciais sao hipoteses.

Desenvolvido; arquivos
vinculados a conta precisam
de hospedagem publica para
terceiros.

O e-book de 35 paginas, o catalogo e o PowerPoint premium foram produzidos. O comparativo de pH foi entregue
como arquivo separado. Insercdo no Lovable, video de fundo, musica e botdo animado foram orientados por prompt;
sua implantacdo naquele portal nao foi verificada.
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05 / LICENCIAMENTO COM A MARCA DO CLIENTE

Oferta Profissional

Componente comercial Preco sugerido
Implantagao e personalizagao inicial R$ 49.900
Licenca, manutencao delimitada e suporte R$ 1.490/més
Total nominal de 12 meses apds ativacao R$ 67.780

Escopo proposto para contratacao

Uma implantacdo com a marca e dominio do cliente; personalizacao de identidade, contatos,
textos e parametros; médulos profissionais das paginas 3 e 4 apds homologacao; configuracao dos
materiais aprovados para download; treinamento remoto e manual de operacao.

Entrega condicionada a validacao das integracdes selecionadas e a aprovacao do contratante. Se a
pesquisa externa nao atender a necessidade, definir uma fonte alternativa autorizada e seu custo
antes de firmar o escopo definitivo.

Manutencao e suporte propostos

Atendimento remoto em dias Uteis, correcdes de defeitos do escopo aceito e até duas horas
mensais de ajustes simples, sem acumulacdo. Prazo de primeira resposta sugerido: até dois dias
Uteis. Atendimento 24 horas, prazo de solucao e garantia de disponibilidade ndo estdo incluidos
automaticamente.

Exclusoes e dependéncias

Nao inclui CRM compartilhado, multiempresa, cobranca recorrente, aplicativo nativo, gestdao de
estoque/ERP, disparos de WhatsApp, compra de bases, exclusividade, cessado definitiva de cédigo
ou desenvolvimento ilimitado. Dominio, infraestrutura, APIs pagas e licencas de terceiros terdo
limites e responsaveis definidos no contrato.

Condicao de pagamento sugerida

40% na contratacao: R$ 19.960.

30% na aprovacao da versao de homologacao: R$ 14.970.

30% no aceite da implantacao: R$ 14.970.

Mensalidade iniciada na ativacdo contratual, com critérios de aceite e prazo acordados.

Esta pagina descreve uma oferta a estruturar, ndo servicos ja prestados. O total de 12 meses nao inclui consumo de
terceiros, impostos adicionais incidentes sobre o contrato ou alteracées de escopo, quando aplicaveis.
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06 / EVOLUCAO CORPORATIVA PROPOSTA

Oferta Premium Enterprise

Componente comercial Preco sugerido
Projeto e implantagao corporativa R$ 250.000
Licenca, sustentacao e suporte contratado R$ 5.900/més
Total nominal de 12 meses apds ativacao R$ 320.800

A proposta Enterprise corresponde a um novo escopo corporativo. O preco nao é uma avaliacdo do
cédigo atual nem significa que os recursos abaixo ja estejam disponiveis.

Entrega proposta Funcdao empresarial

Contas e permissoes Gestor, analista e distribuidor com regras de acesso definidas; administracao
protegida.

Banco de dados compartilhado Propostas, simulacdes, cotacOes e histérico acessiveis conforme permissoes;

nao apenas armazenamento local.

CRM e rede de distribuicao Funil, responsaveis, atividades, acompanhamento de candidatos e cadastro de
territérios, sem exclusividade automatica.

Integracdes contratadas Escopo de APIs de CEP/mercado/rota/CRM ou ERP, com credenciais, limites,
custos e testes definidos por integracao.

Propostas e painéis Relatdrios identificados, propostas comerciais e indicadores baseados em
dados rastreaveis.

Governanca operacional Logs, backups, restauracao testada, monitoramento, gestao de acesso e
documentagdo de operagao.

Implantacao assistida Descoberta, plano de entregas, homologacao, treinamento, entrada em
producao e sustentacao delimitada.

Todos os itens desta tabela sao propostos e dependem de desenvolvimento, orcamento de terceiros e aceite. Nimero
de empresas/usudrios, integracdes, migracao, horas de suporte e nivel de servico serao definidos antes do contrato.
Cessao de cdédigo e exclusividade exigem negociacao separada.
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07 / CRITERIOS PARA CONTRATACAO

Fundamentacao comercial e aceite

Como interpretar os valores

Os precos sugeridos remuneram um pacote de implantagcao, personalizagao, testes, capacitacao e
obrigacdes futuras. Nao resultam de transacdes comparaveis da prépria plataforma, receita
recorrente comprovada, avaliacao de propriedade intelectual ou laudo independente de mercado.

Como referéncia de planejamento, a Hit publica faixas editoriais de R$ 30 mil a R$ 100 mil para um
sistema inicial e R$ 100 mil a R$ 300 mil para um intermedidrio. O préprio fornecedor informa que
sao hipéteses de escopo e esforco, nao médias estatisticas ou precos fixos. [R1]

Critérios minimos de aceite recomendados

Verificacao Evidéncia esperada antes do aceite

Dados externos CEPs de diferentes regides, consulta populacional e pesquisa de estabelecimentos no
ambiente final, incluindo falha e indisponibilidade.

Calculos Casos conhecidos de contribuicao, equilibrio, custo de viagem, limite de carga e
resultado em trés meses; revisao dos pressupostos.

Uso e entrega Fluxos completos em celular e computador, downloads publicos funcionando e
instrucoes de atualizacao.

Dados e permissoes Conferir o que é local e o que é compartilhado; testar acesso administrativo e
isolamento quando forem implantados.

Operacao Responsdveis, limites de consumo, backup quando houver dados persistentes, suporte e
critérios de correcao definidos.

Condicoes para uma oferta de maior valor

O pacote Enterprise deve demonstrar utilidade empresarial além da interface: dados confidveis,
operacao compartilhada, integracées homologadas, suporte definido e resultados de implantacao
mensuraveis. Aparéncia premium, isoladamente, ndo fundamenta o preco corporativo.
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08 / PARECER DESCRITIVO

Conclusao e referéncias

Conclus&o: a base CBT Agua Inteligente apresenta um conjunto coerente de funcionalidades de
planejamento comercial e financeiro para distribuidoras de dgua mineral. H& potencial de oferta
por licenciamento e implantacdo com a marca do cliente, sujeito a homologacao das consultas
externas, definicdo contratual e validacdao das necessidades do comprador.

Recomenda-se apresentar a oferta Profissional como implantacdao delimitada da base existente. A
oferta Premium Enterprise deve ser apresentada como projeto adicional de desenvolvimento e
operacao corporativa, com entregas e responsabilidades especificas.

O documento nao atesta o funcionamento integral do portalbussines.life, nao certifica
conformidade, nao garante rentabilidade da distribuidora e nao estabelece valor patrimonial ou
preco de mercado comprovado da plataforma.

Evidéncias e referéncias

[E1] Cédigo disponivel do projeto CBT Agua Inteligente: médulos de interface, consultas externas e célculos, revistos
em 29/10/2026. Testes locais registrados durante o desenvolvimento: cenario financeiro-base, frete ilustrativo e
bloqueio de carga incompativel.

[E2] Consulta de publicacio e acesso em 29/10/2026: CBT Agua Inteligente, situac&o ativa e publico. Abrir plataforma

[E3] URL de referéncia fornecida pelo usuario: portalbussines.life/calculadora. A tentativa de acesso ndo permitiu
avaliacao integral. Orientacbes de Lovable nao equivalem a implantacao confirmada.

[R1] Hit. Quanto custa desenvolver um software sob medida em 20267 Publicado em 18/08/2026; consultado em
29/10/2026. Faixas editoriais e premissas de planejamento. Consultar referéncia

Representacao comercial

Anderson Oliveira

CBT Group

Telefone e WhatsApp: (19) 99471-3725
E-mail: oficce@cbtgroup.com.br
cbtgroup.com.br

Preparado para apresentacao comercial da CBT Group. Data-base: 29/10/2026. Versdo 1.0. Sem assinatura técnica

independente. Eventual laudo pericial, avaliacao contabil ou certificacdo deve ser contratado com profissional
competente e acesso as evidéncias necessarias.
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